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Architects of Continuity™

Vertiv garantiza que tu infraestructura digital funcione  
continuamente y evolucione a medida que cambia tu negocio

El proveedor líder mundial de infraestructura digital crítica

Ayudamos a nuestros clientes en todo el mundo con un portfolio de soluciones y servicios de alimentación eléctrica,  
refrigeración de precisión e infraestructura de TI.

Administración  
de TI Avocent®

PDU para  
rack Geist™

Alimentación CA y refrigeración  
de precisión Liebert® 

Alimentación  
de CC Netsure™

Administración 
de TI Cybex™
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Architects of Continuity™

Segmentos

Áreas geográficas

Mercados finales

Infraestructura crítica  
y soluciones

TI e infraestructura Edge

Servicios y soluciones de software

Amplio portfolio de servicios, soluciones e infraestructura 
energética, térmica, de TI y Edge

América

EMEA

AP

Cobertura y cadena de suministro globales y consolidadas

Centros de datos

Comunicaciones

Comercial e  industrial

Clientes que operan en algunas de las industrias  
más importantes del mundo

ESTADO

Pública (NYSE:VRT)

INGRESOS

5000 millones USD 
 (año fiscal 2021) 

SEDE CENTRAL

Global: Columbus, Ohio (EE. UU.)
Sedes regionales: China, India, 
Filipinas e  Italia

EMPLEADOS

24 000 (aprox.) en todo el mundo

PRINCIPALES CLIENTES

Alibaba, Alstom, America 
 Movil, AT&T, China Mobile, 
Equinix, Ericsson, Reliance, 
 Siemens, Telefónica, Tencent, 
 Verizon y Vodafone

INFORMACIÓN CLAVE
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Cronología de Vertiv

1965

Liebert Corporation es el primer 
fabricante de aire acondicionado 

para salas informáticas de 
precisión (CRAC) del sector

1987

Emerson adquiere Liebert®
 Corporation: ahora pionera  

en refrigeración de precisión  
y protección eléctrica para 

sistemas informáticos

2009

ENP adquiere Avocent, proveedor 
de software de mantenimiento de 

procesadores de servicio y centros 
de datos y soluciones de KVM

2010

ENP adquiere Chloride®, proveedor 
de soluciones de alimentación 
eléctrica personalizadas para 

aplicaciones industriales

2000

Emerson crea la división Network 
Power (ENP) e integra sus 

tecnologías de infraestructuras 
críticas en una sola marca

2006

ENP adquiere la empresa 
alemana Knürr AG, proveedor 

líder de sistemas de cerramientos

2020

Vertiv cotiza en la Bolsa  
de Valores de Nueva York  

tras una combinación de negocios  
con GS Adquisición Holdings Corp

2016

Vertiv aparece en el mercado  
como empresa independiente

basándose en los éxitos del pasado  
de Emerson a la vez que amplía las 

capacidades y el compromiso para cumplir 
la misión de diseñar, construir y dar servicio 

a tecnologías críticas que abran nuevas 
oportunidades para nuestros clientes

20162017

Vertiv vende el negocio ASCO® 
mientras continúa afinando  

su enfoque en el espacio  
de la infraestructura digital

20162018

Vertiv realiza sus primeras tres 
adquisiciones, Energy Labs, un 

fabricante estadounidense de sistemas 
de tratamiento de aire personalizados; 
Geist, un fabricante líder de unidades 

de distribución eléctrica en rack;  
y los contratos de servicio de MEMS, 
una empresa de mantenimiento de 

generación de energía del Reino Unido

2001

ENP amplía su presencia en Asia 
con la adquisición de Avansys  

y crea ENP India

2004

ENP adquiere la planta exterior  
y el suministro de energía de Marconi, 
ampliando las soluciones industriales 

para telecomunicaciones

La combinación perfecta entre el espíritu emprendedor y la puesta en marcha con los recursos y el alcance de un líder consolidado.
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Nuestra oferta

Racks y unidades de 
alamcenamiento de racks 
Múltiples dimensiones de rack  

y capacidades de PDU para rack

Alimentación de CA 
Sistemas SAI line interactive, 

monofásicos y trifásicos
Refrigeración de precisión 

Refrigeración de racks,  
filas y salas con expansión directa  

u opciones de agua refrigerada

Soluciones integradas 
Infraestructura administrada 
unificada para aplicaciones  

de Edge

Gestión  
de infraestructura 

Soluciones de monitorización 
de dispositivos de instalaciones

Servicios 
Gama completa  

de servicios de instalación, 
mantenimiento y soporte

Administración de TI 
Acceso remoto seguro  

a dispositivos de TI
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Vertiv es un líder mundial en fabricación y prestación de servicios 
para infraestructuras críticas de TI. Mediante soluciones de hardware, 
software y análisis, Vertiv resuelve los retos más importantes a los 
que se enfrentan los centros de datos actuales y ubicaciones Edge, 
redes de comunicación y entornos comerciales e industriales. 

	y Soluciones integrales de infraestructura a nivel global  
y de rápida configuración.

	y Somos el número 1 en el negocio de SAI trifásicos  
en toda Europa Occidental (fuente IHS).

	y Apoyamos a todos los principales actores de la nube  
en sus centros de datos.

	y El 80 % de los nuevos centros de datos de Colocation 
implementó la infraestructura crítica de Vertiv en Europa 
Occidental en 2018. 

Sitúate a la vanguardia

Ventajas y requisitos

Racks and
Integrated
Solutions

Services

UPS

Rack PDUs

Rack and
Storage Cooling

Remote
Management

Software
and Controls
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Programa de partners

Nuestro Partner 
Program
Vertiv Partner Program está diseñado 
para permitir a los mayoristas y resellers 
satisfacer las complejas demandas de  
los clientes en cuanto a diseño de Edge  
Computing, digitalización y otras 
tendencias disruptivas a las que se 
enfrentan los centros de datos actuales y el 
panorama informático en general. Estas son 
las razones para asociarse con nosotros:

Nuestro portfolio  
te da acceso a una de las 
mayores oportunidades 
de incremento en TI de 
marcas principales como 
Avocent® Cybex™,  
Geist™ y Liebert®.

Proveedor líder mundial de 
infraestructura digital crítica

Reducción en gran 
medida de la necesidad 
de competir con tus 
homólogos por las 
mismas operaciones.

Sin sobredistribución

Nos ha permitido 
construir un portfolio 
sólido y un equipo 
eficaz.

Décadas de experiencia 
en el sector

Altos márgenes 
para asegurar que 
tus beneficios se 
maximizan y sigues 
siendo competitivo  
en el mercado.

Amplios márgenes
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Como en cualquier verdadera asociación, somos conscientes de que para que tenga éxito, debe entenderse mutuamente y satisfacer  
las necesidades, objetivos y metas de ambas partes. Sin este punto de partida, la nuestra, o cualquier otra asociación, solo durará hasta 
que surja algo mejor. No solo tenemos un programa con recompensas económicas que se activan desde el nivel inicial, sino que también 
nos aseguramos de que las líneas de comunicación de persona a persona permanezcan abiertas durante toda nuestra relación. 

Para comprender a nuestros partners, queremos saber de ti. Estamos totalmente disponibles por teléfono, correo electrónico  
o redes sociales, lo que sea necesario. No dudes en ponerte en contacto con nosotros si no nos hemos comunicado recientemente.

Programa de partners

Vertiv Partner Program galardonado

Trabajar en colaboración con Vertiv es una apuesta segura, debido a la posición líder que ocupa  
en el mercado y a su amplia oferta de productos integrales disponibles en todo el mundo. Vertiv 
Partner Program ha mejorado considerablemente este aspecto con una serie de ventajas que nos  
han permitido sacar aún más partido de lo que Vertiv puede ofrecer.

Murtaza Loka
Director Financiero y de Compras en BurhanTec

“
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Premios y reconocimientos de Vertiv en EMEA
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Niveles de nivel de partner

Vertiv Partner Program consta de cinco niveles de afiliación de reseller. Tus recompensas crecen junto con el crecimiento  
de tu negocio Vertiv. Obtén beneficios y recompensas a medida que desarrollas una experiencia avanzada en ventas, participas 
en la planificación empresarial conjunta y comercializas de forma proactiva las soluciones de Vertiv.

Ventajas y requisitos

PARTNER GOLD PARTNER PLATINUM PARTNER DIAMONDPARTNER SILVER PARTNER DIAMOND ELITE  
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Beneficios de Vertiv Partner Program

ASCENSO DE NIVEL Reseller 
comercial de Vertiv

5k en ingresos  
en el año calendario 
y 50 % incorporado

50k en ingresos  
en el año calendario  
y 100 % incorporado

100k en ingresos  
en el año calendario

Ventajas y requisitos

GOLD 
PARTNER

PLATINUM 
PARTNER

DIAMOND 
PARTNER

SILVER 
PARTNER

DIAMOND ELITE
PARTNER

Descuentos
Deal Registration � � � � �
Descuentos en soluciones � � � �
Programa de demostración � � � �

Incentivos

Vertiv Incentive Program (VIP) � �
Vertiv Incentive Program+ (VIP+) �
Programa e-VIP � �
Programa de incentivos individuales de Vertiv (i-VIP) � � � � �
Bonificaciones � � �

Marketing

COOP/fondos de desarrollo de marketing (MDF) � �
Marketing Center � � � � �
Panel de clientes potenciales � � � � �
Material de co-branding � � � � �
Biblioteca de material � � � � �

Formación para partners
Portal de partners � � � � �
Aprendizaje Vertiv � � � � �
Biblioteca de webinars � � � � �
Herramienta de localización de partners � � � � �
Partner Program de comercio electrónico � � � �
Herramienta Solution Designer � � � � �
Preventa y soporte técnico � � � � �
Aplicación Vertiv™ XR: herramientas de realidad virtual y aumentada � � � � �
Soporte para proyectos in situ � � � � �
Responsable comercial exclusivo � � �
Catálogo de productos específico del canal � � � �

250k en ingresos  
en el año calendario
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Programas de habilitación de partners

Portal de partners

El Vertiv Partner Portal es tu ventanilla única para todo  
lo relacionado con Vertiv. Desde aquí tendrás acceso a: 

 y Deal Registration

 y Últimas ofertas

 y Herramientas de marketing y ventas 

 y Panel de clientes potenciales

 y Programas de incentivos

 y Programa de productos en demo

 y Formaciones y certificaciones

 y Información del producto

 y Contactos, servicio y asistencia

 
Programa de Deal Registration

El Programa de Deal Registration de Vertiv recompensa a los 
partners por especificar y vender soluciones de Vertiv, al tiempo  
que protege tu inversión en la búsqueda y el desarrollo de proyectos.

 

Programas disponibles para enriquecer  
tu experiencia como partner de Vertiv

Vertiv Incentive Program*

Los programas de incentivos del programa VIP te recompensan 
por tu gran trabajo. Cuando compres productos Vertiv de 
nuestros mayoristas autorizados y te registres en el programa 
VIP, serás recompensado con puntos por cada 100 euros  
en ventas. Cada vez que vendas un producto, ganarás puntos 
que se pueden canjear por una amplia gama de recompensas.  
1 punto = 1 EUR

• Programa VIP+
El Programa VIP+ recompensa a los partners de nivel Platinum 
por lograr un ingreso mínimo trimestral y pueden obtener  
el doble que el VIP estándar.
• e-VIP
Gana más con el Programa de incentivos de comercio 
electrónico cuando logres un ingreso trimestral mínimo  
en la gama de productos de comercio electrónico de Vertiv. 
• i-VIP 
Nueva capacidad para acumular puntos individuales y gastarlos 
en la tienda de recompensas. Las personas son recompensadas 
por su actividad en el portal de partners.

*La disponibilidad del programa VIP puede variar de un país a otro.
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Programa de Rebate

El programa de rebates de Vertiv permite a los partners Platinum*, 
Diamond y Diamond Elite obtener recompensas financieras ilimitadas 
por vender Vertiv y alcanzar los objetivos de ventas trimestrales.

 
Herramientas de automatización de marketing

El Marketing Center te facilita el acceso a contenidos y herramientas 
de marketing para aumentar el conocimiento del mercado y maximizar 
tu demanda y la generación de clientes potenciales. La plataforma  
de automatización de marketing proporciona a los partners activos de 
correo electrónico de marca compartida listos para usar, publicaciones 
en redes sociales, anuncios de Google y páginas de exhibición.

 
Materiales de co-branding

La función de co-branding o marca compartida te permite compartir 
marca en documentos como folletos, certificados, catálogos, hojas 
de datos, resúmenes de aplicaciones. La garantía de co-branding 
está destinada a ayudarte con campañas y eventos de marketing.

Fondos de desarrollo de marketing (MDF)/COOP de marketing 

Posibilidad de acceder a los fondos de marketing acumulados  
en función de tus ingresos de Vertiv en todos los productos del 
canal, lo que permite reinvertirlos en actividades de generación 
de demanda mutuamente beneficiosas. Disponible para partners 
Diamond y Diamond Elite.

Vertiv Partner Locator Tool

El nuevo buscador de partners conecta a los clientes con el 
partner de Vertiv adecuado en su país/territorio. Incluir tu empresa 
en el localizador te permite recibir consultas de compradores que 
buscan comprar productos de Vertiv. Se puede acceder a todos 
los clientes potenciales que provienen del buscador de partners  
y revisarlos en el Panel de clientes potenciales.

Panel de clientes potenciales

La herramienta de Panel de clientes potenciales centraliza todos  
los clientes potenciales llegados desde diferentes fuentes como  
un buscador de partners, marketing center o directamente de Vertiv. 
Todos tus clientes potenciales se capturan y almacenan en un panel 
de clientes potenciales personalizado, en el portal de partners.

Vertiv Solution Designer & Product Selector Tool

Herramientas que permiten una configuración rápida y un presupuesto 
fácil de soluciones de infraestructura TI  validadas y uniformes a nivel 
mundial, adaptadas a la aplicación específica de un cliente mediante 
los productos de infraestructura de Vertiv, lo que te permite encontrar 
rápida y fácilmente la solución que mejor se adapte a tu cliente.

Descuentos en soluciones

Aprovéchate de los descuentos en soluciones disponibles  
para todos los niveles de partners además de Silver. Envía  
un deal registration aprobado con tu solicitud de presupuesto  
del diseñador de soluciones de Vertiv al mayorista para solicitar 
tu descuento recomendado. 

Programas de habilitación de partners

 *Para los partners Platinum, los rebates se acuerdan caso por caso y no se pueden 
combinar con VIP+, que es el beneficio por defecto

https://partners.vertiv.com/English/directory?AccountCountry=United%20Kingdom
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Cursos de formación y certificación 

La plataforma de aprendizaje de Vertiv respalda tus necesidades 
de formación online y está dirigida por un formador para 
garantizar que te sientas cómodo aplicando las tecnologías  
de Vertiv como parte de tu venta de TI. Te ayudamos a realizar 
un seguimiento de tu propio desarrollo profesional mientras 
ayudas a tu empresa a mejorar su rentabilidad y competitividad.
 
Biblioteca de webinars

La biblioteca de webinars de Vertiv es un portal dedicado donde 
puedes acceder a docenas de webinars que cubren una variedad 
de temas, como actualizaciones de productos, promociones, 
herramientas del portal, lanzamientos de programas y mucho más.
 
Programa de productos en demo
El Programa de productos en demo de Vertiv proporciona a los 
partners productos para que los usen en sus laboratorios o salas 
de demo con el fin de mejorar la experiencia del cliente y 
acelerar el ciclo de ventas. Este programa es una excelente 
manera de resolver los problemas de tus clientes y acelerar el 
éxito al proporcionar demostraciones prácticas de soluciones. 

Catálogo de canal TI

Proporciona una descripción detallada del portfolio de canales  
de Vertiv con beneficios clave, aplicaciones, código de producto, 
dimensiones y mucho más.

Programa de comercio electrónico de Vertiv

Integra nuestros listados de productos de primera clase directamente 

en tu web de comercio electrónico y ten la tranquilidad de saber  
que siempre están actualizados. Regístrate de forma gratuita con uno 
de nuestros proveedores de sindicación de contenido (GFK, ICECAT  
o 1Worldsync) para obtener información de productos en tiempo real 
con listados optimizados para SEO y UX. Además de eso, tendrás 
acceso a beneficios del programa VIP mejorados.

Herramientas de realidad virtual y aumentada

La aplicación Vertiv™ XR te acerca a nuestras soluciones  
de infraestructura digital. Evaluar y tomar decisiones complejas sobre 
infraestructura crítica puede ser todo un desafío. Vertiv™ XR es una 
aplicación móvil gratuita basada en realidad aumentada que ofrece una 
experiencia de investigación inmersiva en infraestructura digital crítica.

Sala de exposición virtual de Vertiv™

La sala de exposición virtual de Vertiv™ ofrece una experiencia 
inmersiva de realidad virtual o móvil de modelos en 3D fotorrealistas, 
enriquecidos con atractivas animaciones que revelan las principales 
funciones y los beneficios clave que eran invisibles a simple vista… 
hasta ahora. Puedes conocer mejor a Vertiv, pasear por un centro  
de datos de 1000 m² y aprender cómo ayudamos a los minoristas  
a resolver sus desafíos más apremiantes, ya sea en nuestro centro 
de datos virtual o en nuestro Customer Experience Center virtual.

Comunicaciones de partners 

Te mantendremos informado con las últimas novedades y lo  
más destacado a través de newsletters en el portal, un boletín 
quincenal o mensual (según tus preferencias), transmisiones  
web trimestrales y nuestro evento anual para partners.

Programas de habilitación de partners
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Nuestra oferta

Portfolio de productos de canal

Racks 

Rack VR de Vertiv™

Vertiv™ Geist™ SwitchAir®

PDU para rack

PDU para rack Vertiv™ Geist™ 

ATS en rack Vertiv™ Geist™

Administración de TI

Consola serie ACS Vertiv™ 
Avocent®

Switch KVM Vertiv™ Avocent® 
AutoView

Vertiv™ Avocent® MergePoint 

Switch KVM Unity

Vertiv™ Avocent® LRA  

Consola LCD

SAI monofásico

SAI Vertiv™ Liebert® GXE 6-10kVA

Vertiv™ Liebert® PSA SAI Line-
Interactive

Vertiv™ Liebert® itON SAI Line-
Interactive

SAI Vertiv™ Edge Line-Interactive

SAI online Vertiv™ Liebert® GXT-
MT+/ RT+

SAI online Vertiv™ Liebert® GXT5

SAI online Vertiv™ Liebert® APS

Administración de TI

Software Vertiv™ Avocent® 
DSView

Soluciones integradas

Vertiv™ SmartCabinet™

Vertiv™ Avocent® ADX 

SAI trifásico

SAI Vertiv™ Liebert® ITA 

SAI Vertiv™ Liebert® ITA2

SAI Vertiv™ Liebert® EXS

SAI Vertiv™ Liebert® EXM2

SAI Vertiv™ Liebert® APM

Soluciones integradas

Vertiv™ SmartRow™

Vertiv™ SmartAisle™

Vertiv™ SmartMod™

SAI trifásico

SAI Vertiv™ Liebert® EXL S1

SAI Vertiv™ Liebert® NXC

Vertiv™ Liebert® APM

Vertiv™ Liebert® Trinergy 

SAI Cube

Productos estándar 
(Uno a muchos)

Productos especializados 
(Uno a pocos)

Productos negociados 
(Uno a uno)

Monitorización de infraestructuras

Vertiv™ Geist™  

Monitores ambientales

Software Vertiv™ Intelligence 
Director

Vertiv™ Power Insight

Vertiv™ Environet  

Software Alert

Soluciones integradas

Microcentro de datos  
Vertiv™ VRC-S Edge-Ready

Refrigeración de precisión

Vertiv™ Liebert® CRV in-row

Refrigeración basada (Modelos CW)

Vertiv™ Liebert® PDX 

Refrigeración perimetral (> 30kW)

Refrigeración perimetral Vertiv™  
Liebert® PCW  

Refrigeración perimetral Vertiv™  
Liebert® DSE

Refrigeración de sala Vertiv™  
Liebert® HPC 

Vertiv™ Liebert® AFC  

Refrigeración de sala

Otros productos

Almacenamiento de energía

Alimentación CC

SAI industrial

Soluciones híbridas

Refrigeración de precisión

Refrigeración de racks 
informáticos Vertiv™ VRC

Vertiv™ Liebert® CRV in-row

Refrigeración basada  
(Modelos DX)

Monitorización de 
infraestructuras

Software Vertiv™ Environet
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Únete a nuestro galardonado 
Partner Program hoy mismo. 

Cuando te unas a Vertiv Partner Program, no olvides registrarte  
en el programa VIP para comenzar a recibir recompensas desde el primer día. 

Si ya tienes una cuenta en el Vertiv Partner Portal de Vertiv, 
¡conéctate para ver las últimas novedades!

Solicítalo ahora Portal de inicio  
de sesión para partners 

Descubre tu próxima  
infraestructura de centro de datos  
con la aplicación Vertiv™ XR

Síguenos en:

EMEA.VertivPartnerProgram@vertiv.com

LinkedIn Youtube TwitterFacebook

https://partners.vertiv.com/Spanish/vertiv_terms.aspx
https://partners.vertiv.com/ 
https://partners.vertiv.com/  
https://partners.vertiv.com/Spanish/
https://partners.vertiv.com/
https://partners.vertiv.com/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners-emea/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners/
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://twitter.com/VertivEMEA
https://twitter.com/Vertiv
https://twitter.com/Vertiv
https://www.facebook.com/vertivemea
https://www.facebook.com/vertiv/
https://www.facebook.com/vertiv/
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